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投
資
判
断
時
に
使
え
る
便
利
な
算
式

経
営
者
は
、
人
員
を
雇
用
す
る
、
広
告
を
出
す
、

値
引
き
販
売
を
す
る…

等
の
様
々
な
投
資
判
断

を
下
さ
な
く
て
は
な
り
ま
せ
ん
。
投
資
判
断
を

行
う
際
に
最
も
気
に
な
る
点
は
、
「
採
算
が
取

れ
る
か
ど
う
か
」
か
と
思
い
ま
す
。

も
ち
ろ
ん
、
机
上
で
い
ろ
い
ろ
と
考
え
た
と
こ

ろ
で
、
最
終
結
論
は
、
「
や
っ
て
み
な
け
れ
ば

分
か
ら
な
い
」
と
言
う
の
が
本
質
か
も
知
れ
ま

せ
ん
。

し
か
し
、
理
屈
で
成
り
立
た
な
い
事
を
現
実
に

成
り
立
た
た
せ
る
の
は
大
変
難
し
い
、
と
い
う

の
も
事
実
で
す
。

投
資
を
行
う
際
に
知
っ
て
お
く
べ
き
点
は
、

「
採
算
ラ
イ
ン
と
な
る
売
上
高
」
で
す
。
専
門

的
に
は
「
損
益
分
岐
点
売
上
高
」
と
言
い
ま
す
。

「
損
益
分
岐
点
売
上
高
」
を
求
め
る
算
式
は
、

「
固
定
費÷

変
動
費
率
」
で
す
。

変
動
費
率
を
求
め
る
の
は
少
し
手
間
が
か
か
り

ま
す
の
で
、
変
動
費
率
の
代
わ
り
に
粗
利
率
を

代
用
す
る
こ
と
で
大
ま
か
な
採
算
ラ
イ
ン
が
分

か
り
ま
す
。

「
損
益
分
岐
点
売
上
高
＝
固
定
費÷

粗
利
益
率

」
は
、
様
々
な
場
面
で
多
用
出
来
る
式
で
す
の

で
、
是
非
覚
え
て
く
だ
さ
い
。

■
営
業
人
員
を
雇
用
す
る
際
の
採
算
ラ
イ
ン
の

算
出

粗
利
益
率
が
30
％
の
商
品
を
販
売
す
る
営
業
マ

ン
を
雇
用
す
る
際
、
こ
の
新
人
営
業
マ
ン
に
期

待
す
べ
き
販
売
目
標
は
下
記
で
求
め
ら
れ
ま
す
。

※

損
益
分
岐
点
売
上
高
１
５
０
万
円

＝
固
定
費
（
営
業
マ
ン
の
平
均
月
収
３
０
万
円

＋
福
利
厚
生
費
５
万
円

＋
営
業
経
費
１
０
万
円
）

÷

粗
利
益
率
３
０
％

投資判断時に使える便利な算式
…投資判断時の大まかな採算ラインを把握しましょう。

こ
の
新
人
営
業
マ
ン
が
月
平
均
１
５
０
万
円
の

販
売
を
達
成
で
き
な
け
れ
ば
、
赤
字
社
員
と
な

っ
て
し
ま
い
ま
す
。
も
ち
ろ
ん
、
会
社
の
利
益

も
必
要
で
す
の
で
、
最
低
販
売
目
標
１
５
０
万

円
＋
期
待
す
る
利
益
額
が
、
営
業
マ
ン
採
用
時

の
目
線
と
な
り
ま
す
。

■
広
告
費
の
採
算
ラ
イ
ン
の
算
出

粗
利
益
率
が
３
０
％
の
商
品
の
広
告
出
稿
を
検

討
す
る
際
、
ど
れ
ぐ
ら
い
販
売
出
来
れ
ば
採
算

が
合
う
の
か
を
知
り
た
い
と
き
に
も
使
え
ま
す
。

※

損
益
分
岐
点
売
上
高
３
３
３
万
円

＝
固
定
費
（
広
告
費
１
０
０
万
円
）

÷

粗
利
益
率
３
０
％

３
３
３
万
円
の
販
売
額
が
採
算
ラ
イ
ン
と
な
り

ま
す
。

■
５
％
値
引
き
セ
ー
ル
の
採
算
ラ
イ
ン
の
算
出

固
定
費
が
５
０
万
円
の
と
き
、
粗
利
益
率
が
３

０
％
の
商
品
で
５
％
の
値
引
き
セ
ー
ル
を
実
施

し
た
際
の
採
算
ラ
イ
ン
は
以
下
と
な
り
ま
す
。

※

５
％
値
引
き
に
よ
る
粗
利
益
率
の
低
下

３
０
％→

２
６
．
３
％

〔
（
３
０
％
ー
５
％
）÷

（
１
０
０
％
ー
５
％

）×

１
０
０
＝
２
６
．
３
％
〕

※

元
々
の
損
益
分
岐
点
売
上
高
１
６
６
万
円

＝
固
定
費
５
０
万
円÷

粗
利
益
率
３
０
％

※

値
引
き
後
の
損
益
分
岐
点
売
上
高
１
９
０
万

円
＝
固
定
費
５
０
万
円÷

２
６
．
３
％

通
常
販
売
時
よ
り
、
売
上
高
が
２
４
万
円

（
１
９
０
万
円
ー
１
６
６
万
円
）
増
加
し
た
時

点
か
ら
、
よ
う
や
く
値
引
き
販
売
の
効
果
が
得

ら
れ
る
こ
と
が
分
か
り
ま
す
。

営
業
マ
ン
が
期
待
通
り
の
成
果
を
上
げ
ら
れ
る

か
ど
う
か
、
広
告
で
期
待
通
り
の
注
文
が
取
れ

る
か
ど
う
か
、
値
引
き
販
売
で

期
待
通
り
の
売
上
増
加
に
つ
な
が
る
か
ど
う
か
、

結
局
の
と
こ
ろ
は
や
っ
て
み
な
け
れ
ば
分
か
り

ま
せ
ん
。

し
か
し
、
無
謀
な
値
引
き
販
売
や
過
大
投
資
を

行
っ
て
い
る
企
業
様
を
多
く
お
見
受
け
し
ま
す
。

投
資
判
断
を
下
す
前
に
、

「
損
益
分
岐
点
売
上
高
が
実
現
可
能
な
ラ
イ
ン

か
ど
う
か
」
を
把
握
し
て
お
き
ま
し
ょ
う
。
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